
WIR SUCHEN ZUM NÄCHSTMÖGLICHEN ZEITPUNKT:

MITARBEITER VERTRIEB (M/W/D)
Ihre Begeisterung für Qualitätsprodukte ist regelrecht ansteckend? Bei Key-Account-Management 
denken Sie nicht zuerst an den Schlüsseldienst? Sie verwandeln Marketingaktionen durch Kreativität, 
Strategie und Leidenschaft in Verkaufserfolge? Sie pflegen einen klaren, kooperativen und kunden-
orientierten Kommunikationsstil? Dann herzlich willkommen bei Schaumstoffe Helgers!

UND WARUM GERADE BEI UNS?
Werden Sie mit uns zum Wegbereiter innovativer Schaumstofflösungen und meistern Sie  
gemeinsam mit Ihrem Team immer wieder neuen Herausforderungen und spannende Projekte. 
Entwickeln Sie durch kontinuierliche Förderung ungeahnte Stärken und bestimmen Sie mit Ihrem 
Engagement nicht nur den Erfolg des Unternehmens, sondern auch Ihren eigenen. Profitieren Sie 
von unserem umfangreichen Vergütungssystem inklusive Gesundheitsprämienprogramm und 
betrieblicher Altersvorsorge und finden Sie durch unser Betriebssportangebot einen Ausgleich 
zum alltäglichen Denksport. Wir freuen uns auf Sie!

IHR PROFIL – WAS WIR SUCHEN:
• Kaufmännische oder technische Ausbildung,

gerne auch Quereinsteiger
• Idealerweise Erfahrungen im telefonischen Vertrieb

bzw. Kundenservice
• Erfahrungen im Online-Vertrieb wünschenswert
• Ausgeprägten Leistungs- und Erfolgswillen
• Sehr gute kommunikative Fähigkeiten (Deutsch und

Englisch verhandlungssicher, mündlich und schriftlich)
• Kunden- und serviceorientierte Persönlichkeit
• Freude am Vertrieb hochwertiger Produkte
• Schnelle Auffassungsgabe, Organisationstalent und

technisches Verständnis
• Französisch-Kenntnisse sind von Vorteil

NOCH BESSER – WAS WIR BIETEN:
Bei uns erwartet Sie ein ergonomisch eingerichteter  
Arbeitsplatz mit modernster IT-Ausstattung. Wir unter- 
stützen Sie durch intensive Einarbeitung und fördern Sie  
mit Weiterbildungsmöglichkeiten. Hilfsbereite Kolleginnen 
und Kollegen freuen sich auf Ihre Unterstützung durch: 

• Ihre Bearbeitung von Kundenanfragen, den Direkt- 
 vertrieb unserer Produkte am Standort Eschweiler

(Deutschland) und bei regionalen Kundenterminen
• Aufbau und Betreuung Ihres eigenen Kunden-

Kreises
• Ihre vertriebsorientierte Kundenberatung.
• Ihre Ideen zur aktiven Mitgestaltung von Strategien, 

Produkten, Werkzeugen und Arbeitsabläufen.

JETZT DIREKT BEWERBEN!
Ansprechpartner: Jochen Remmert • bewerbung@schaumstoffehelgers.de • Tel.: 02403/ 83830 - 12
Schaumstoffe Helgers GmbH • CNC Schneidewerk • IGP • Ernst-Abbe-Str. 12 • 52249 Eschweiler

mailto:bewerbung%40schaumstoffehelgers.de?subject=Bewerbung%20Teamleiter%20Vertrieb



